
Technischer Vertrieb Mikroelektronik / Sales 
Engineer Europe (m/w/d) 

Europaweiter Außendienst für High-Tech-Lösungen in Mikroelektronik, Leiterplatte und Semiconductor-
nahem Umfeld 

 

Über Stepan 
Die Stepan GmbH ist ein österreichisches, familiengeführtes Industrievertretungs- und Technologieunternehmen mit Sitz 
in Wien. Seit 1968 begleitet Stepan anspruchsvolle Industriekunden mit Maschinen, Materialien, Beratung, Service und 
Support. Das Unternehmen ist in den Geschäftsfeldern Leiterplatte, Elektronik, Drucktechnik, Intralogistics 4.0 sowie 
bereichsübergreifende Produkte aktiv und verbindet internationale Herstellerpartnerschaften mit technischer Beratung, 
Projektbegleitung und verlässlichem Customer Care. 

Ihre Zukunft bei Stepan 
In dieser Position verbinden Sie technisches Verständnis mit vertrieblicher Verantwortung. Sie betreuen und entwickeln 
Kunden in Europa, beraten bei Investitionsentscheidungen und repräsentieren internationale Herstellerpartner der 
Stepan GmbH im anspruchsvollen Umfeld der Mikroelektronik. 

Arbeitsort Wien / je nach Position Außendienst 
Arbeitszeit Vollzeit 38,5 h 
Homeoffice Homeoffice möglich 
Reisetätigkeit Europaweite Reisebereitschaft erforderlich 
Ausstattung Firmenhandy und Laptop 
Mobilität Firmenwagen vorgesehen 

 

Ihre Aufgaben 
• Aufbau, Betreuung und Weiterentwicklung von Kundenbeziehungen im europäischen Markt 
• Technische Beratung zu Maschinen, Materialien und Lösungen für Mikroelektronik, Leiterplatte und verwandte High-

Tech-Fertigungsbereiche 
• Identifikation von Kundenanforderungen und Entwicklung passender Lösungskonzepte gemeinsam mit Herstellern 

und internen Fachbereichen 
• Begleitung von Projekten vom Erstkontakt über technische Klärung und Angebot bis zur erfolgreichen Umsetzung 
• Durchführung von Kundenbesuchen, Präsentationen, Produktvorstellungen und Verhandlungen 
• Markt- und Wettbewerbsbeobachtung sowie Ableitung vertrieblicher Chancen 
• Enge Zusammenarbeit mit Geschäftsführung, Innendienst, Service, Projektmanagement und internationalen 

Lieferanten 

Was Sie mitbringen 
• Technische Ausbildung oder Studium, idealerweise in Elektronik, Mikroelektronik, Elektrotechnik, Maschinenbau, 

Physik, Chemie oder vergleichbarem Bereich 
• Erfahrung im technischen Vertrieb, Projektvertrieb oder Key Account Management von Vorteil 
• Interesse an High-Tech-Maschinen, Fertigungsprozessen und erklärungsbedürftigen Investitionsgütern 
• Hohe Kundenorientierung, Verhandlungsgeschick und Freude am Aufbau langfristiger Beziehungen 
• Europaweite Reisebereitschaft 



• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse; weitere Fremdsprachen von Vorteil 

Was Sie bei uns erwartet 
• Europaweite Vertriebsrolle mit hoher Eigenverantwortung und technischem Tiefgang 
• Firmenwagen auch zur privaten Nutzung nach Vereinbarung 
• Homeoffice-Möglichkeit, Gleitzeit, Jobticket sowie Firmenhandy und Laptop 
• Zusammenarbeit mit internationalen Herstellern und innovativen Industriekunden 
• Langfristige Perspektive in einem stabilen Familienunternehmen 

Vergütung 
Für diese Position ist ein marktkonformes Jahresbruttogehalt vorgesehen. Die konkrete Einstufung erfolgt gemäß 
Kollektivvertrag Handel und orientiert sich an Qualifikation, Erfahrung und Verantwortungsumfang. Eine deutliche 
Überzahlung ist je nach Profil ausdrücklich vorgesehen. 

Bewerbung 
Bitte senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen mit Lebenslauf, möglichem Eintrittstermin und Gehaltsvorstellung an 
hr@stepan.at. Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen. 
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